
Не обманешь - не продашь. Эта 
поговорка знакома владельцам и 
сотрудникам магазинов. Как же 
нас пытаются обмануть в 
супермаркетах?  

Несколько полезных советов 
уберегут ваш кошелѐк и даже 
ваше здоровье от нежелательных 
покупок. 

Ни один супермаркет не будет работать себе 
в убыток, это понимают все. Так для чего же они 
снижают цены, теряя при этом часть прибыли? 

А вот тут раскрывается самая главная 
«хитрость» - на скидках магазин никогда не 
теряет деньги, а получает даже больше.  

Как получается, что покупатель платит 
дешевле, а магазин зарабатывает больше? 

«Честные» виды скидок супермаркетов: 
- скидки на все товары в определенное время 

суток; 
- скидки на выходных днях; 
- скидки на новый товар для ознакомления с 

ним покупателей; 
- скидки на товары, цена которых была 

заведомо завышенной и товар не «пошел». 

«Нечестные» скидки: 
- скидки на товары, которые находятся на 

грани просрочки; 
- «ложные» скидки, когда в ценнике указана 

ложная (завышенная) цена, а скидка и 
составляет его реальную стоимость. 

«Относительно честные» виды скидок: 
- акции «1+1», «2+1» и т.д., при которых, 

покупая, например, две единицы товара, третью 
вы получаете «бесплатно»; 

- акции при которых, чтобы получить скидку 
нужно приобрести нужное продавцам 
количество товаров, например 5 единиц. 

Самый редкий вид скидки – это демпинг. 
Когда супермаркет ведет активную борьбу с 
конкурентами, он начинает сильно снижать 
стоимость товаров. Определить этот вид скидки 
достаточно просто, сравните цены в ближайших 
магазинах, и вы сразу увидите реальную и 
сниженную стоимость товаров. Супермаркеты 
крайне редко идут на подобные действия, но 
если вы наткнулись на такую акцию мешкать не 
стоит, так как она не скоро повторится. 

Супермаркет никогда не будет работать 
себе в убыток, и даже по себестоимости 

товар Вы там не купите!  

Поэтому видя товар со скидкой нельзя 
терять голову, а наоборот удвоить и даже 

утроить бдительность! 

Есть ли шанс 

сэкономить на 

покупках? 

? 
УЛОВКИ 

СУПЕРМАРКЕТОВ 

Какой бы не была скидка - это хоро-

ший способ сэкономить на покупке. 

Главное  - это понимать, что это 

«нормальная» скидка, а не ложная.  



РЕКОМЕНДАЦИИ  

для посетителей супермаркетов  

1. Составляйте список товаров, перед тем 

как идти в супермаркет. 

2. Запоминайте цены на товары, которые 

вы покупали в других магазинах и тогда вы 

будете точно знать, выгодно здесь покупать 

товар со скидкой или его можно купить в 

другом магазине значительно дешевле и без 

скидки. 

3. Будьте внимательнее, проверяйте на цен-

нике точное наименование товара, его арти-

кул, вес, объем и т.п. 

4. Не ленитесь пользоваться сканером для 

цен, в тех супермаркетах, где они установле-

ны. Если сомневаетесь в стоимости товара, а 

сканера нет, попросите продавца на кассе 

проверить стоимость по штрих коду. 

5. Вместо большой тележки, возьмите ма-

ленькую корзину, а еще лучше не берите 

никакую. 

6. Не ходите в супермаркет голодными.  

7. Не делайте выводы по одному ценнику 

обо всех товарах, во многих случаях есть 

ряд товаров, которые стоят значительно до-

роже, чем в других местах. 

8. Не видитесь на большие ценники, чаще 

это навязывание товаров, которые вы бы не 

взяли по обычной стоимости, т.к. они вам 

были не нужны. 

9. Не попадайтесь на хитрость, с ограничением 

товара. 

10. Не спешите покупать то, что первым броси-

лось в глаза. Возможно, лучшее по цене и каче-

ству найдѐтся как раз на верхней или нижней 

полках.  

11. Не видитесь на объемные выкладки товаров. 

12.  Ходите в супермаркет по одному, а не в ком-

пании друзей, родственников, детей. 

13. Не покупайте товара больше, чем можете ис-

пользовать. 

14. Перед тем, как подойти к кассе, хотя бы при-

близительно посчитайте стоимость покупки. 

15. Даже если вам уже выбили чек, а вам кажет-

ся, что стоимость покупки завышена, не отходя 

со своей тележкой далеко от кассы, начните пе-

речитывать чек и сверять с тем, что лежит перед 

вами. При появлении сомнений требуйте сравне-

ния с ценником. 

16. Не забывайте внимательно смотреть на мони-

тор кассы. Даже, если вы сделаете вид, что все 

внимательно проверяете, кассир будет думать, что 

вы помните все свои товары и цены на них.  

17. Избегайте жѐлтых и красных табличек с 

«выгодными» предложениями. 

18. Берите не помытые овощи, не переплачивай-

те, вы можете сами помыть их дома. 

19. Берите фрукты на разновес, а не в упаковке. 
 

20. Замороженные продукты (морепродукты, 

рыба) приходится взвешивать в заморожен-

ном виде, естественно вместе со льдом.  Ес-

ли рядом будет лежать аналогичный товар, 

но безо льда, лучше отдать предпочтение 

высокому ценнику, но не оплачивать замо-

роженную воду. 

21. Несоответствие цены и ценника наруша-

ет закон о правах потребителей. Заметив 

расхождение, покупатель вправе требовать 

передать ему товар по объявленной стоимо-

сти или отказаться от его покупки. Если ма-

газин не выполнит это требование, его могут 

ожидать проверки, судебное разбиратель-

ство и высокие штрафы. Заметив несоответ-

ствие цены в ценнике и чеке, покупатель 

вправе потребовать: вернуть ему уплачен-

ные деньги в полном объеме, если покупка 

уже состоялась (товар возвращается магази-

ну); продать ему товар за стоимость, указан-

ную в имеющемся ценнике.  


